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Hvem er vi...

Teknik og salg ApS har base i Danmark, og vi har en mangearig og bred erfaring fra salg til
byggebranchen - bade i DK og internationalt.
Med vores falles baggrund, kan vi tilbyde en attraktivt pakke af kommercielle og tekniske kompetencer.

» Idegrundlaget for Teknik og salg ApS er, at udfgre salgsarbejde p& konsulentbasis,
saledes at vores kunder kan tilfores ekstra kompetent salgskapacitet, uden at binde sig
til hgje faste omkostninger.

Vi fokuserer s3ledes pa, at tilbyde markedsorienterede salgsydelser pd operationelt niveau
- men vi deltager ogsa gerne som medspiller i den strategiske salgsplanlaegning.

”For at udfare teknisk salg pa en overbevisende made, er det vigtigt at foretage en
helheds betragtning baseret pa et bredt erfaringsgrundlag....!”

Mere end 40 3rs samlet salgserfaring kombineret med praktisk erfaring og teoretisk overbygning, er et
solidt grundlag for de kompetencer vi kan tilbyde:

» Erfaring med salg af byggematerialer til forhandlere.

= Erfaring med indsalg af ideer og design til arkitekter og ingenigrer.

= Erfaring med projektsalg i de nordiske lande af komplekse byggekomponenter.
» Erfaring med salg og rddgivning til forsikringsbranchen, regioner og kommuner.
= Erfaring med industrielt salg af individuelle Igsninger.

» |edelseserfaring fra salgsorganisation og teknisk organisation.

» Erfaring med projektledelse.

= Erfaring med bygningsundersggelser og byggetekniske rapporter.
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Teknik og salg ApS tilbyder....

Salg og markedsfgring af produkter og systemer til byggebranchen i Danmark, Sverige og Norge.
Vi optraeder som repraesentant for Firmaer i disse lande samt Tyskland.

Aktiviteterne udfgres selvstaendigt af Teknik og salg og/eller i samarbejde med det enkelte Firma.

Med udgangspunkt i Jeres (Firmaets) gnsker og behov defineres en malsaetning for samarbejdet.

Denne malsaetning suppleres med en tidsplan, angivelse af arbejdsopgaver samt budget for ydelserne fra
Teknik og salg.

Dette indfgres i en samarbejdskontrakt, som udarbejdes mellem Firmaet og Teknik og salg.

Arbejdsopgaverne kan veere faglgende

e Udarbejdelse af en salgsplan
Samt udfgrelse/implementering - typisk i samarbejde med firmaet.

e Opsggende projektsalg

Til bygherrer, arkitekter, ingenigrer, rddgivere og entreprengrer. P& basis af projektdatabaser og
byggeinformationer defineres egnede projekter, og der etableres kontakt til relevante aktgrer med
henblik pa praesentation og foreskrivelse af produktet.

e Forhandlersalg til tsmmerhandlere og byggemarkeder.
- salg til tammerhandlere/byggemarkeder - enten direkte eller via relevant indkgbsorganisation

e Kundebesgg hos alle aktgrer i byggebranchen.

- vi har erfaring fra samarbejde med alle aktgrer i byggeprocessen, og kan varetage en kompetent
dialog med disse.

e Markedsfgring

- medvirke ved udarbejdelse af brochurer, prislister og andet salgsmateriale
- udarbejdelse af pressemeddelelser og artikler, samt kontakt til relevante medier

e Salgstreening

- med udgangspunkt i den virkelige verden...!
via cases og sambesg@g evalueres og coaches den enkelte salgsmedarbejder

e FEtablering

- lokalisering og forhandling med firmaer med henblik pa repraesentation/ forhandling/distribution
af produktet i defineret geografisk omrade

e Byggestyring og bygningsundersggelser.

- I forbindelse med indbygning af produkter eller byggevarer, udfgrer vi instruktion pa
byggepladsen. Bygningsundersggelser afsluttes med rapporter.

Alle aktiviteter ledsages af rapport der definerer aktiviteter, resultater og andre relevante informationer.
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Prisskema for ydelser udfgrt af Teknik og salg ApS

Generelt

- Timesats; der arbejdes efter en fast sats pa kr. 650,- pr. time (ex. transporttid).

= Transportomkostninger; frem og tilbage til kunder (og Firma), daekkes efter statens takster med

kr. 3,56 pr. kgrt km, samt udgifter til bro og faerge. Alt ifglge bilag.

= Introduktion og traening: Timesats kr. 350,- + daekning af transport -og evt. opholdsomkostninger.

Introduktionsfase; vi kan tilbyde 3 opstartspakker med salgsydelser:

Pakke 1 "Startup Small”

= strategiplan for etablering
i Danmark/Skandinavien

= tidsplan, budget

= 60 konsulent- og
salgstimer*

= en dags traening i dit
firma

Pakkepris: Kr 40.000 **

Pakke 2 "Startup Pro"

= strategiplan for etablering
i Danmark/Skandinavien

= tidsplan, budget

= 20 ugers forlgb
(i alt 280 timer¥*)

= 8 timer/uge til sggning af
projekter og mulige kunder

= 6 timer/uge til kundebesgg
= to dages traening i dit firma

Pakkepris: Kr 178.000 **

Pakke 3 "Startup Premium™

= strategiplan for etablering
i Danmark/Skandinavien

= tidsplan, budget

= 20 ugers forlgb
(i alt 400 timer¥*)

= 12 timer/uge til sggning af
projekter og mulige kunder

= 8 timer/uge til kundebesgg
= to dages traening i dit firma

Pakkepris: Kr. 245.000 **

Efter introduktionsfasen, kan Timesats kombineres/erstattes med aflanning med fast procentsats af

omsaetningen.

* Fordelingen af timer og aktiviteter kan selvfglgelig tilpasses individuelt efter behov.

** Alle pakkepriser er ekskl. moms og transportomkostninger.
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Referencer...

Fglgende firmaer samarbejder vi med

Deba systemtechnik GmbH (Tyskland) www.deba.de

Aalund Industriteknik ApS (Danmark) www.aalundindustriteknik.dk

Klar Skandinavia AB (Sverige) www.klardesign.se

MT Hgjgaard AS (Danmark) www.mthojgaard.dk

Chroma Communication (Danmark) www.chroma.dk

Egen Vinding og Datter www.egenvinding.dk
SBS Byfornyelse (Danmark) www.sbsby.dk

BKS-BYG www.bksbyg.dk
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